
詳細・お申し込みはこちらから

オンライン■受講方法：

■受講対象： 経営者・経営幹部・幹部候補・管理職

現在の中小企業を取り巻く環境や業績向上を妨げている原因を知り、
これから何をすべきかを高業績の企業経営者による事例発表も交えて
お伝えします。是非ご参加ください。

※コンサルティング業関連・セミナー教育業関連等、
　同業の方の参加はご遠慮ください。

https://www.nisouken.co.jp/
業績アップ事例発表セミナー 検索

NISSOKENホームページからお申し込みください

参加費無料

■開催日時

・変わり続ける外部環境に対して
   どう立ち向かうか
・経営の原理原則を使いこなす
・業績を上げ続ける仕組みづくり

株式会社エグチ
代表取締役
江口  昇吾様による事例発表

事例発表 質疑応答講義
1 2 3

業績アップ6か月セミナー
担当講師

松原  誠 

講 師

カリキュラム

■東京研修センター
TEL（03）5632－3030

業績アップ
事例発表セミナー
「どのようにして業績を上げているのか？」

16:00-17:00

5月17日2024年 金

～株式会社エグチ企業事例～利益率アップの秘訣

株式会社エグチ
代表取締役

江口 昇吾様

 プレゼンテーター

「利益優先」から「現場監督重視、お客様の視点」へ

1979年に創業した株式会社エグチは新しい時代にあった施工・技術を提案・
開発している建設土木業の会社です。お客様のニーズにこたえ、一人ひとり
が源となり、『建設土木業界のイメージを変える』という使命を掲げています。
今回はビジネスモデルの変革を通じて、利益率アップさせた事例を発表して
いただきます。

元請けや関連業者から絶大な信頼を得て、
高収益をあげている会社が千葉県柏市にあります

創業から大型ダンプの仕事だけでしたが、江口昇吾社長が土木の
経験を活かし、大型ダンプの輸送と土木を一体化したビジネスモデ
ルに変えていきます。
今では、「お客様の喜びづくりをしたい」との念いが、改善や改革を
生み、業界の常識を破り、「あそこは違う！」と地域の人からの信頼を
生んでいます。



【2024年 開催日程】 第1講  　　　   1日目 11：00～18：00／2日目 9：00～18：00／3日目 9：00～17：00　
第2講～第6講  1日目 10：00～18：00／2日目 9：00～17：00

新しい時代の業績アップ6か月セミナー
17,500名が受講された大人気講座

こんなお悩みはございませんか？
▢  利益があげられない
▢  社内の無駄を見直し、生産性を向上させたい
▢  現状分析と問題の特定ができていない
▢  社内で数字に対する意識を向上させたい

✓
✓
✓
✓

たくさんのお喜びの声が届いています

創業以来の最高益を達成した

損益構造が変化し、
経常利益率が6%以上改善した

コスト意識が社内に浸透した

会社の現状を見える化できた

豊富な実績を持つNISSOKENが解決します。

受講生同士で組織をつくり、
数値目標達成のため行動量を増やします

セミナーだけでの
人材育成ではない

動画学習により学ぶ習慣を身につけます
※ 別途申込必要

異業種交流が出来る
新しい人脈ができ、

新しい視点やアイデアを学べます

特長 1 特長 2 特長 3

受け身な社員の
行動量を上げる

セミナー参加費に対する費用対効果 平均２８倍！平均２８倍！

第 １ 講 第 ２ 講 第 ３ 講 第 ４ 講 第 ５ 講 第 ６ 講

オンライン
東京研修センター

オンライン
福岡研修センター

～03日（水）
7月01日（月） 8月  1日（木）

02日（金）
9月02日（月）

   03日（火）
09月30日（月）
10月01日（火）

11月14日（木）
 15日（金）

12月 9日（月）
10日（火）

7月22日（月）
～24日（水）

8月21日（水）
22日（木）

9月19日（木）
20日（金）

10月21日（月）
22日（火）

11月21日（木）
22日（金）

12月18日（水）
19日（木）

株式会社 島本食品
代表取締役
波多江 正剛 様
食品製造販売業（福岡県）

全社で業績向上に取組む大切さを学びました。みん
なで目標を作り、そのために必要な行動を計画し、ア
クションを起こして結果を見る。社員さんも巻き込ん
で、１つの数字を作っていき、業績を良くしていくという
形を学ぶことができました。

参加されたきっかけをお聞かせください。
少しずつ売上が下がっていく中、どうしたら業績を回
復できるかわからず、受講を決めました。

どのような気づきや学びがありましたか？

セミナーで顧客ターゲットを絞り込み、サービスを整理するこ
とで喜ばれる売り方を見つけ、顧客が増えました。セミナー参
加後、損益構造が変化し、経常利益率も6％以上改善しました。
これを基に、次のステップやチャレンジを共に考えることがで
きるようになりました。これまでの経営に対する考え方がガラッ
と変わり、単に個々の業績向上だけでなく、全体としての組織
力の重要性を理解しました。
チーム全体で一丸となって目標に向かって行動することで、業
績を改善し続ける大切さを実感しました。

会社にどのような変化がありましたか？

受講生インタビュー
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